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ksztatcenia specjalistycznego

Przedmioty Ogdlnouczelniane:

Mikroekonomia

Wstep do prawa z prawem cywilnym
Podstawy zarzadzania

Technologie informatyczne
Podstawy rachunkowosci

Podstawy marketingu

Wstep do makroekonomii
Matematyka ze statystyka

Podstawy przedsiebiorczosci
Podstawy finansow

Rozwoj umiejetnosci profesjonalnych

Wprowadzenie do zarzgdzania zasobami ludzkimi

Wprowadzenie do zarzadzania procesami
Jez. Obcy

Przedmioty Specjalizacyjne:

Organizacja dziatu handlowego

Analiza konkurenciji i potrzeb klientéw
Autoprezentacja w praktyce

Budowanie i prowadzenie bazy klientéw

Zaktadanie i prowadzenie dziatalnosci gospodarczej

Negocjacje handlowe
Prowadzenie dokumentacji sprzedazowej

Planowanie i raportowanie dziatan sprzedazowych

Program ksztatcenia moze ulec zmianie



